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Perguntas Fundamentais

Por que pensar na internacionalizacao?
Como percorrer o caminho da internacionalizacao?

Quais os riscos e os cuidados?

Como devo me comportar?
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Diesel- Born global
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O Mundo Pos- Americano
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Tendencias

Difusao de poder dos Estados para outros atores.
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Macrocenarios

* Globalizacao - Projeto
* Interdependéncia - Fato

* Integracao regional- Projeto
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Velocidade




Tendéncias

Crescimento sem precedentes do comercio
internacional.

Fluxos substanciais de capitais, tecnologia
e conhecimentos.

Desenvolvimento do sistema financeiro.
Cooperacao e orgaos multilaterais.
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Empresas e Internacionalizacao
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Mais Perguntas...

1. Qual vantagem economica permitira que a empresa tenha sucesso no
ambiente internacional?

2. Quais as adaptacoes sao necessarias para desenvolver a organizacao em
outros paises?

3. Como atores politicos lidam com os interesses publicos e privados do
comercio internacional?

4. Como atividades domeésticas e estrangeiras serao integradas diante de
diferentes mercados?
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Negdcios locais e internacionais

1a Diferencas em termos de legislacao, politica e
cultura.

2% Amplitude e complexidade dos assuntos
internacionais.

3?2 Diferencas cambiais e conjunturas
macroeconomicas.
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Razoes para
Internacionalizacao

Proativas

a) Produto unico e diferenciado (Coca-Cola).
b) Vantagem tecnologica (Apple).

c) Beneficios fiscais.

d)Economia de escala.

e)Estrategia anticiclica.
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Razoes para Internacionalizacao

Razoes Reativas
a) Pressao da competicao interna e externa.

b) Excesso de Producao.

c) Declinio de vendas domesticas.
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Indispensavel

Analisar os Cenarios.

Planejar.

Ter Estrategias.




Fases do Planejamento da Internacionalizacao

Investigacao

das Implementacao
oportunidades e Gestao

globais
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Formas/ Processo

Importadores

Revendedores
de valor
agregado

Cliente final

Producao Local

Representante Producéo

comercial local local

terceirzada

Escntario de
vendas local

Producao

i 5 local propria
Licenciamento oD

Presenca Comercial

Completa
estrutura
comercial
e fabril
Ccom

desenvime
nto local
de novos
produtos

Desenvobhyrimento Local
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Variaveis

Sistema de

Sistema social .
Negocios

Sistema Fiscal
e Financeiro
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SR Case Study:
oca Cola India

Prepared by:

Muh amad
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Quatro Riscos

Risco Brasil

* Risco cultural
« Risco pais

* Risco cambial |
« Risco comercial 9
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BONS NEGOCIADORES

HABILIDADES E COMPETENCIAS:

A. CONSCIENCIA NA NEGOCIACAO.
B. SABER OUVIR.

C. TER ALTAS ASPIRACOES.

D. PORTAR-SE COMO UM DETETIVE.
E. TER PACIENCIA.

F. MANTER A FLEXIBILIDADE.
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BONS NEGOCIADORES

G. FOCAR SEMPRE NA SATISFACAO.
H. ASSUMIR RISCOS.

|. SOLUCAO DE PROBLEMAS.
J. DISPOSICAO PARA SEGUIR EM FRENTE.




Taticas mais e menos adequadas

Fazer

Ser sensivel aos costumes
locais.

Conhecer o cenario politico
local.

Respeitar hierarquias.
Estar calmo e preparado.
Sair e falar com as pessoas.

Ser flexivel e aceitar
mudancas.

Guardar papéis em seguranca.
Ser paciente.
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Nao Fazer

Parecer nativo.

Envolver-se em assuntos locais.
Ser surpreendido com o
imprevisivel.

Sucumbir a tentacoes locais.
Insistir no modo de fazer pessoal.

Mostrar seu ego com
conhecimentos.
Impor ideias proprias
preconcebidas.




Indicacoes de leitura

Fareed Zakaria
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Indicacoes de leitura
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Consideracoes Finais

tas
Sstas




Bons Negocios

Muito obrigado!

sidney.leite@belasartes.br




