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1 1bilhao

de reais extras realizados
com meud trabalho

150000

L} ‘_ pessoas treinadas
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OVIMENTO HUMANO NA CRISE

BUSCA DE

INFORMACAO
PROBLEMA

(OU DESAFIO)

. PREOCUPAGAO
NEGAGAO (DESESPER%? CHOQUE DE

SOLUCOES
(MEDO) REALIDADE

(OU FOCO NO
PROBLEMA)

ADAPTACAO

SOLIDARIEDADE
(OU EGOISMO)

TREINAMENTOS E CONSULTORIA
PARA ALTA PERFORMANCE



E VENDENDO
QUE SE VENCE
QUALQUER CRISE!




QUAIS OS SEUS MAIORES
DESAFIOS EM VENDAS NO
MOMENTO?




- 98% de clientes satisfeitos
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G Falta de processos

Encaramos vendas como uma ciéncia o
e Falta de indicadores

ApoOs analisarmos mais de 3.500 empresas,
chegamos as principais dores em vendas!

6 Falta de Produtividade
0 Falta de Previsibilidade







.
o . ey

ora de série |
Qutliers

IDESCUBRA POR QUE ALGUMAS PESSOAS

F'EM SUCESSO E OUTRAS NAO
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INOVACAO



ONDE E QUANDO PODEMOS

TECNOLOGICA
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OFERECA uma EXPERIENCIA UNICA

de VALOR para seus USUARIOS em

TODOS os momentos em que
estiverem em CONTATO com seus
colaboradores ou processos.



DEFINICAO QUE QUEBRA PARADIGMAS

O QUE E VENDAS’? RESULTADO DE

METODOLOGIA

Ajudar outra pessoa a
tomar uma decisao que
sera boa para ela. ‘
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TRIADE DO SUCESSO EM VENDAS

. EXECUCAO
META METODO CONSISTQENTE
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O QUE E UM

FUNIL DE VENDAS?

OATRAGCAO
- QUAIS SAO OS CANAIS?

- ESTRATEGIAS DE BAIXO, MEDIO
E ALTO ENVOLVIMENTO?

- QUANTO DEVO INVESTIR?

- COMO TRATAR AS
OPORTUNIDADES?

-@Q RELACIONAMENTO

- COMO ESTOU ME RELACIONANDO
COM A OPORTUNIDADE?

- QUANTO CUSTA?

PROPOSTAS

OFECHAMENTO

- QUAIS AS OBJECOES E COMO
TRATAR?

- COMO ENTREGO?



SE NAO MECO, NAO

GERENCIO

SE NAO GERENCIO, NAO

EVOLUO
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BARATELLA

CAMPINAS

© (11) 934942727

o H#AceleraVendas
G Marcelo Baratella
@ Marcelo Baratella

"53 @marcelo_baratella

o (@marcelobaratellaoficial

o (@baratellaof
@ marcelobaratella.com.br



