
U M  N O V O  O L H A R  
S O B R E  V E N D A S



https://contato.site/b5944e45d1/marca-t22/marca



VAMOS VENDER
MAIS E MELHOR?





https://contato.site/b5944e45d1/marca-t22/marca



M O M E N T O  
A H A A A A !



A T I T U D E  
P O S I T I VA

A d a p t a ç ã o  a  
n o v a  

s i s t e m á t i c a

A p l i c a ç ã o  
p r á t i c a





AGORA É A HORA DE 
AGIR. É VENDENDO 

QUE SE VENCE 
QUALQUER CRISE!



Q U A I S  O S  S E U S  M A I O R E S  
D E S A F I O S  E M  V E N D A S  N O  

M O M E N T O ?



98% de clientes satisfeitos



Encaramos vendas como uma ciência

Após analisarmos mais de 3.500 empresas, 
chegamos às principais dores em vendas!

1 Falta de processos

2 Falta de indicadores

3 Falta de Produtividade

4 Falta de Previsibilidade



P O D E R  D A  
C R E N Ç A





CRENÇA 
PRÁTICA - REPETIÇÃO 

RESULTADO  



I N O V A Ç Ã O



O N D E  E  Q U A N D O  P O D E M O S

TECNOLÓGICA

1
PROCESSOS

2
PRODUTOS E 

SERVIÇOS

3 MODELO DE 
NEGÓCIO E 

VENDAS

4

B M G

M E V

A P L I C A R  A I N O VA Ç Ã O ?  



OFEREÇA uma EXPERIÊNCIA ÚNICA 
de VALOR para seus USUÁRIOS em 

TODOS os momentos em que 
estiverem em CONTATO com seus 

colaboradores ou processos.

EXPERIENCIALIZE SEU ATENDIMENTO



O  Q U E  É  V E N D A S ?
D E F I N I Ç Ã O  Q U E  Q U E B R A PA R A D I G M A S

Ajudar outra pessoa a 
tomar uma decisão que 
será boa para ela. 

R E S U LTA D O  D E  U M  
M E T O D O L O G I A



3º
META MÉTODO EXECUÇÃO 

CONSISTENTE

T R Í A D E  D O  S U C E S S O  E M  V E N D A S



RELACIONADOR FECHADORPROSPECTADOR



P R O S P E C Ç Õ E S

A P R E S E N TA Ç Õ E S

ATRAÇÃO

RELACIONAMENTO

F E C H A M E N T O

%

%

%

FUNIL DE VENDAS?
O  Q U E  É  U M

• QUAIS SÃO OS CANAIS?
• ESTRATÉGIAS DE BAIXO, MÉDIO 

E ALTO ENVOLVIMENTO?
• QUANTO DEVO INVESTIR?
• COMO TRATAR AS 

OPORTUNIDADES?

• COMO ESTOU ME RELACIONANDO 
COM A OPORTUNIDADE?

• QUANTO CUSTA?

• QUAIS AS OBJEÇÕES E COMO 
TRATAR?

• COMO ENTREGO?

PROPOSTAS



SE NÃO MEÇO, NÃO

GERENCIO
SE NÃO GERENCIO,  NÃO

EVOLUO



https://contato.site/b5944e45d1/marca-t22/marca




