




ÓTICA DO EMPREENDEDOR

RAFAEL E NICOLAS MONSTRA



SISTEMA DE ATIVAÇÃO RETICULAR

RAFAEL E NICOLAS





AS COISAS 

MUDAM



VAMOS REINVENTAR A RODA?



COMO ERA ANTIGAMENTE



COMO É ATUALMENTE



CURIOSIDADE



AS REVOLUÇÕES INDUSTRIAIS









TEM COMPROMISSO?



O QUE ISSO VAI ME CUSTAR?



DIFERENÇA ENTRE

TRANSACIONAL X CIRCUNSTANCIAL



COMO FORMAMOS OS JOVENS



DIFERENÇA

EMPREENDEDOR

OPORTUNISTA



VOCÊ

TRABALHA

PARA 

QUEM???



A SUA EMPRESA É SEU MUNDO



1 – A melhor equipe de Vendas e de Atendimento.

2 – A entrega diferenciada dos Produtos e Serviços.

3 – O Processo e o Ponto de Venda Organizados e Diferentes.

4 – O Produto que ninguém mais tem.

5 - O Preço que o cliente se orgulha de ter pago.

6 – As garantias que geram Confiança

7 - A propaganda e Promoção

O QUE O CLIENTE MAIS VALORIZA EM UMA MARCA?

@pontodereferencia



POR QUE O 

CLIENTE NOS 

ABANDONA?

@pontodereferencia

30% PELO PRODUTO

15% encontram produto mais barato.

15% encontram produto melhor.

70% é pelo ATENDIMENTO

21% pela falta de contato e atenção pessoal.

49% porque a atenção recebida era de baixa qualidade.



VENDEDOR EXISTE

PARA RESOLVER O 

PROBELMA DOS 

OUTROS.



VOCÊ TRABALHA COM O SONHO DE QUEM?



JAMAIS ESCONDA SEUS ERROS



PESSOAS 

SIMPÁTICAS TEM 

MAIS CHANCES DE 

SUCESSO NA VIDA



QUAL O SEU CAMPO DE JOGO?



O QUE AS 

DERROTAS 

TEM DE 

BOM?

• elas não são 

definitivas



O QUE AS 

VITÓRIAS 

TEM DE 

RUIM?

• elas não são 

definitivas



SE ESTOU BEM...

• Financeiramente... Guardo 

um dinheirinho...

• De saúde... Faço 

exercícios...

• No casamento... Dou 

flores...

• Na profissão... Preservo 

relações e aprimoro...



QUAL A DIFERENÇA?

Sucessão
ou

Substituição



PROVA SURPRESA:

QUEM MOTIVA O 

MOTIVADOR???

SEUS IDEAIS





METAS VÁLIDAS



MEDO



OLHE PARA ONDE VOCÊ QUER CHEGAR

NÃO OLHE PARA O PERIGO



QUEM TEM MEDO 
DO PROCESSO

Deixa de evoluir

Se torna 

Conservador

Não aproveita 

oportunidades









TUDO VAI DAR CERTO!

Afinal você vende muito, 

todos os dias...



7 PECADOS CAPITAIS DO SÉCULO XXI:

Gula

Soberba

Ira

Luxúria

Vaidade

Inveja

Preguiça



/CafeCorporativo

/CafeCorporativo

@CafeCorporativoBR

Aguinaldo Oliveira

@aguinaldocps



1 – INTRA EMPREENDEDORISMO 

OPORTUNIDADES EM TEMPOS DE CRISE

2 – MILLENNIALS E A INDÚSTRIA 4.0

3 – CONFLITO DE GERAÇÕES

4 –VENDA MUITO, HOJE E COM 

SUSTENTABILIDADE

5 - SIPAT – EQUIPES UNIDAD NÃO ADOECEM

www.
.com.br



www.

.com.br


